
 

Die Humangenetik ist ein sehr dynami-

scher, sich sehr schnell entwickelnder 

Fachbereich in der Medizin. Dank mo-

dernster Technologie können heutzu-

tage viele genetisch bedingte Erkran-

kungen diagnostiziert und zielgerichte-

te Behandlungen durchgeführt werden. 

 
Krankheitsverursachende Veränderun-

gen bei Patientinnen und Patienten zu 

identifizieren, ist das Hauptanliegen  

des Zentrums für Humangenetik Tü-

bingen. Hierzu setzen wir überwiegend 

die Technologie des Next Generation 

Sequencing (NGS) ein und verfügen 

darüber hinaus über ein großes Spekt-

rum weiterer molekulargenetischer 

Methoden sowie einen hohen Grad an 

Automatisierung. 

 
Um bei wachsender Auftragslage wei-

terhin höchste Qualität und Service 

rund um die Diagnostik von Erbkrank-

heiten anbieten zu können, sind wir an 

motivierten und kompetenten Mitar-

beiterinnen und Mitarbeitern interes-

siert. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Für die Erweiterung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n 

Manager Kundenentwicklung Deutschland (m/w/d) –  

Genetische Diagnostik (Tübingen, Deutschland)  

Ihre Rolle 

Sie betreuen bestehende klinische Partner und entwickeln diese weiter. Gleichzeitig bauen Sie gezielt neue  
Kontakte zu relevanten Einrichtungen auf. Sie sind die zentrale Ansprechperson für unsere Kunden in Deutschland, 
koordinieren die Zusammenarbeit mit den internen Fachabteilungen und tragen aktiv zur Weiterentwicklung  
unseres diagnostischen Geschäfts in Deutschland bei. 

Ihre Aufgabenbereiche 

• Betreuung und Weiterentwicklung eines festen Kundenkreises (z. B. Universitätskliniken, spezialisierte  
Zentren, MVZs) 

• Aufbau und Pflege belastbarer Kontakte zu Ärztinnen und Ärzten sowie weiteren Ansprechpartnern 
• Identifikation und gezielte Gewinnung neuer, relevanter Einrichtungen mit Bedarf an genetischer Diagnostik 
• Abstimmung und Einbindung interner Fachkolleginnen und -kollegen bei fachlichen Themen 
• Teilnahme an Fachkongressen und Veranstaltungen inkl. Auswahl der relevanten Veranstaltungen 
• Beobachtung von Entwicklungen im Marktumfeld 
• Nachvollziehbare Dokumentation von Kundenkontakten im CRM-System 

Ihr Profil 

• Gutes Verständnis für genetische Diagnostik  
• Erfahrung im Umgang mit Kunden im Gesundheitswesen, in der Diagnostik oder in den Life Sciences 
• Sicheres Auftreten und klare Kommunikation 
• Fähigkeit, sich in klinischen Strukturen zurechtzufinden 
• Strukturierte und eigenständige Arbeitsweise 
• Bereitschaft zu regelmäßigen Reisen innerhalb Deutschlands 

Was wir bieten 

• Eine verantwortungsvolle Aufgabe mit direktem Einfluss auf die Zusammenarbeit mit unseren klinischen 
Partnern 

• Sie berichten direkt an den Director Business Development Diagnostics und arbeiten eng mit den relevanten 
Fachabteilungen zusammen. 

• Kurze Abstimmungswege und eigenständiges Arbeiten 
• Ein fachlich geprägtes Arbeitsumfeld 
• Eine Position mit direkter Nähe zu strategischen Entscheidungen im Business Development mit perspektivi-

scher Entwicklungsmöglichkeit zur Teamleitung. 

Wenn Sie gern eigenständig arbeiten, Verantwortung für Ihre Kunden übernehmen und sich im medizinischen, 
genetischen Umfeld wohlfühlen, freuen wir uns auf Ihre Bewerbung. 

Konnten wir Ihr Interesse wecken? 

Dann senden Sie bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe des frühestmöglichen Eintrittszeit-

punktes per E-Mail an jobs@humangenetik-tuebingen.de. 

 

Wir freuen uns sehr auf Ihre Bewerbung! 
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